
 

 

 

 RATTACHEMENT 
 
Vous faites partie de la Direction Commerce, et êtes rattaché(e) au Directeur(trice) commercial de division. 

 

 MISSION 
 
Définir et piloter les priorités commerciales de sa zone, en lien avec la stratégie commerciale Sysco France et 
en fonction de son périmètre restauration commerciale ou collective. 

 

 ACTIVITES PRINCIPALES 
 

écuter la mise en oeuvre de la stratégie commerciale définie par le groupe; 

équipes, suivre et piloter la réalisation des résultats, analyser les tableaux de bord et engager les mesures 
appropriées; 

ciper aux réunions commerciales nationales 
                                                                

 ces transverses et le commerce (crédit management, logistique, direction de l'offre, 
RH, contrôle de gestion....);  

de suivi et de lobbying nécessaires; 

partenariat...) 
 

 
- Partici
collaborateurs. 
- 

ntreprise ; 
- 

 
- Donner du sens et contribuer à la motivation de son équipe, notamment en étant un rel
descendants et ascendantes ; 
- Se positionner en véritable moteur du changement en soutenant les changements nécessaires impulsés par 

 
- Faire respecter les règle  

 

 LIBELLE DE POSTE 

Directeur(trice) commercial de zone  



 

 

  
Travail avec des déplacements ponctuels                                                     
 

 

 

 PRE-REQUIS / TITRE HABILITATION OBLIGATOIRES 
 
A venir 

 

 

 COMPETENCES CLES 
 
A venir 
 

 

 CONNAISSANCES 
 
A venir 

 

 

 PASSERELLES METIERS 
 
Directeur(trice) commercial de division 

 

Cette fiche de poste est communiquée à titre d'information. Son contenu n'est ni limitatif ni exhaustif et pourra être amené à évoluer en 

rat de travail. 


